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LAYOUT-UBERSICHT NEUER ANALYSE- UND DARSTELLUNGSDIALOG

Finden Sie so schnell wie nie die beste Analyse fir lhre
Daten. Alle Analyseoptionen sind in einem neuen Dialog zu-
sammengefasst, zusammen mit allen Formatierungsmaoglich-

Inhalte aus Karten, Diagrammen und Tabellen kénnen auf
mehrere Arbeitsblatt-Seiten verteilt werden. Sie konnen zwi-
schen den einzelnen Seiten einer Mappe hin und her blattern.

¥ Individuelle Formatierung Flachen und Linien nach Klassen

Ausblenden miteinander verglichen werden. So vermeiden
Sie Planungsfehler und kommen wesentlich schneller zur : E-ZI[!' Arbeitsblatter
H : - [@| Filialanalyse \Weil (Rhein)
optimalen Vertriebsstruktur. \ g Stendardkarte
: - Vertriebsoptimierung Dbersicht

keiten fiir Schriften, Linien und Symbole. Nach der Auswahl ) e
......................................................................................................................................... keiten fiir Schri en,‘ |n'|en und Symbo e.' ach der Auswa pole: = =)
_________________________________________________________________________________________________________________________________________ E der Analyse sehen Sie die Darstellung gleich auf der Karte. = [ e | aw |
_ — : So kommen Sie noch schneller zum besten Ergebnis. i s ] 5
PLANEN MIT EINER BASISLANDKARTE g T 10 I .
o o ' U — T — — .
Egal wie viele Vertriebslinien, Gebietsebenen oder Planungs- 5 = PreeTre—" = 20 55
]
szenarien Sie haben - mit RegioGraph 2013 behalten Sie § h \w | § e 5
immer den Uberblick. Denn jetzt kénnen Sie alle Gebiets- § B f E i = i;
=
planungen auf nur einer Basislandkarte ausfihren. Der § Erreichbarkett \ « I 3
Vorteil: Alle Planungen basieren auf einem Datenstand und § :M';' N > -
die verschiedenen Varianten kénnen einfach durch Ein- und § %
§
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IMPORT VON POSTFACHADRESSENN

E‘@ Vertriebsgebiete (bisher)
: @ \erkaufsleiterregionen (bisher)

-5 Vertriebsgebiete (optimiert)
. . @ Verkaufsleiterregionen (optimiert)
Der Datenimport wurde weiter verbessert. Postfachadressen : o A TP e
ordnet RegioGraph nun automatisch der Zustellpostleitzahl B[ Fahrzeitzonen Siidbaden
. " . : - %* Filialstandorte
zu. Sie profitieren von reduzierten Fehlermeldungen und : %) Stastsgrenzen
i konnen direkt mit Ihren Analysen beginnen. [ Zonen Wil _ i gt
oot eeeeseae e eesea et o ettt 3 PR - “ Ardines
1 5 hiafile Repnalc S S e e s )L
f : C TARE| | EN=
S — N , y ;533. 5 | et DIAGRAMME UND TABELLEN
Gebi Mafack " Ardines perianas ﬂ enig - otenzis) biere IMHALTE AUF DEM ARBEITS-
) Projekt sffne g Davidts 3 : N _
D e g . Ermitteln Sie Wachstumschancenin Ihren KEI:PEF LEdEDU:f '? i BLAl | D/‘\RSl ELLED
ertriebsgebieten. 3 Hilrten -+
@) Standardkarte cinfisgn Se ::B e Weng iy =y ' Stockhinge = . . |
tandortpoterzisle emiticin en Sredsr 5o PN Fur die Prasentation Ihrer Ergebnisse
Beenden Erstellen Sie ein Ranking Ihrer Standorte. Deutschland Hust \ Eappier .. .
.’ T Ostormsich Bepr > N 2 g e konnen Sie neben Ihren Landkarten
& Datenimportieren > S vordnungslisten erste Schuweiz dasha ) Verteilung Kunden Y s == jetzt auch Diagramme und Tabellen
Ermitteln Sie die Zusammensetzung von Zonen. ntergrundkarten ;:e“; -I d{::u potenzial joptimiertt < zmeer 302550 in d Arbeitsblatt einfii Di
o : : - in das Arbeitsblatt einfligen. Diese
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Berichte W S Analysieren Sieeine Planung oder Planungsaltemativen. thweiz [~ Ereund i it i o Pssnaic 55230 Slnd wie dle Karte mlt der Layerta
. A A S = (S mso i belle verknupft und aktualisieren sich
Layerstatistik erstellen B Kunderbessnd 3 Kundenpotenzsl 5 F Iﬁ;'g (4 ~ M s 583270 . . .
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ALLE BERICHTSFUNKTIONEN AN EINER STELLE el A * | L Tl A
Optimierter Gebietsbericht
In RegioGraph konnen Sie direkt zwei Gebietsstrukturen, i ', [§] Vertriebsoptimierung Ubersicht ([g] Filialanalyse Weil (Rhein) / -
etwa lhre Ist- und Plan-Struktur, miteinander vergleichen. b 1 Rl B AW 1 WO E e -
Der optimierte Gebietsbericht fasst auf wenigen Seiten die O /
wichtigsten Kennzahlen und Unterschiede zusammen. i UBERSICHTLICHERE ARBEITSBLAT TNAVIGATION f
Automatische Zuordnungslisten - Die Werkzeuge fiir das Einstellen der Arbeitsblattansicht finden Sie jetzt un-
Ein neuer Report wertet die Zusammensetzung von - ten rechts in der Statusleiste. Neu: Mit der Funktion Karte Maximieren kon-
Gebieten auf Knopfdruck aus. Sie erhalten z.B. eine Liste ¢ nen Sie in die pure Kartenansicht wechseln. Damit nutzen Sie Ihre Bildschirm-
aller PLZ, die in Ihren Werbeverteilergebieten liegen. - groRe voll aus. Ganz einfach schalten Sie dann wieder zur Arbeitsblattansicht.




