
Geomarketing

Jetzt updaten auf RegioGraph 2018!

Planen Sie mit aktuellen Karten und Kaufkraftdaten 
für Deutschland, Österreich und die Schweiz und 
nutzen Sie die neuen Funktionen für noch schnellere 
Ergebnisse bei intuitiver Benutzerführung.

REGIOGRAPH 2018: 
EINFACH BESSER 
PLANEN



Geomarketing

Wissen Sie, wo Ihre Top-Kunden sind, 
wie Ihre Kundenverteilung aussieht und 
wo noch ungenutztes Potenzial liegt?

Die neue Software RegioGraph 2018 ist unsere 
innovative und leistungsstarke Geomarketing-
Lösung, mit der Sie Ihre Fragen nach dem „Wo“ 
jetzt noch schneller, einfacher und anschaulicher 
beantworten. Mit mehr als 20 Jahren Erfahrung 
im Geomarketing – quer durch alle Branchen und 
Anwendungsbereiche in Vertrieb, Marketing und 
Expansion hinweg – profitieren Sie dabei von 
mehr Objektivität und Entscheidungssicherheit bei 
all Ihren Analysen und Planungen mit Ortsbezug.

Die aktuelle Version ist durch das neue User  
Interface noch bedienerfreundlicher geworden 
und bietet vielfach verbesserte und erweiterte  
Analyse-, Planungs- und Berechnungsoptionen. 
Dank der integrierten Kartenbasis und den Kauf-
kraftdaten 2018 arbeiten Sie auf dem neuesten 
Stand und liefern hochpräzise, transparente  
Antworten auf Ihre Fragen nach dem „Wo“.

Ein einfacher Datenimport per Drag und Drop 
und Sie sehen Ihre Unternehmensdaten auf einen 
Blick. So können Sie Ihre Kunden und aktuellen 
Umsätze auf der digitalen Landkarte darstellen 
und finden heraus, wo Ihre Marktbearbeitung 
Lücken hat oder besonders stark ist. Nutzen Sie 
die enthaltenen GfK Kaufkraftzahlen oder weite-
re Potenzialkennziffern, um neue Potenziale im 
Markt zu lokalisieren und abzugleichen, wie gut 
Sie Ihre Möglichkeiten bereits abschöpfen.

 

BEANTWORTEN SIE IHRE FRAGEN  
NACH DEM „WO“ JETZT NOCH SCHNELLER

Lesen Sie Ihre Verkaufsgebiete mit Mitarbeiterzu-
ordnungen ein oder erstellen Sie auf Knopfdruck 
nach vorgegebenen Kriterien eine effiziente neue 
Gebietsstruktur. RegioGraph 2018 unterstützt 
Sie dabei mit leistungsstarken Planungsfunktio-
nen und berücksichtigt auf Wunsch automatisch 
die Erreichbarkeit. Ihre Gebiete können Sie nach 
Kriterien wie Arbeitslast, Potenzial oder Gebiets-
größe ausgleichen.

Die Auswirkungen neuer Zuteilungen sind sofort 
sichtbar. So können Sie Personalressourcen gezielt 
nach der optimalen Versorgung ihrer Marktgebie-
te ausrichten. 

Minimieren Sie die Risiken Ihrer Standortent-
scheidungen mit fundierten Datenanalysen. Diese 
sind in der Version 2018 noch einfacher, schneller 
und übersichtlicher geworden.

Planen Sie erfolgreiche neue Standorte und be-
werten Sie die Stärke Ihres gesamten Filialnetzes. 
RegioGraph zeigt Ihnen nicht nur Lücken im Filial- 
netz, sondern bietet auch detaillierte Informati-
onen zu den Einzugsgebieten Ihrer bestehenden 
oder geplanten Standorte. Ein Gravitationsmodell 
gibt an, wie stark ein Standort Potenzial anzieht – 
auch unter Berücksichtigung des Wettbewerbs.

Ihre Erkenntnisse können Sie in Form von Karten 
und Diagrammen mit Kollegen teilen und etwa in 
Berichte und Präsentationen einbinden.

Komplexe Vertriebsstrukturen, Liefer- 
oder Servicenetze? Mit RegioGraph  
planen Sie einfacher und übersichtlicher.

Wie gut performen Ihre Standorte  
und wo sind noch Lücken oder Wachs- 
tumschancen in Ihrem Standortnetz?
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Aktuellste Zahlen zu 
Kaufkraft, Einwohner  

Ihre Unternehmensdaten 
aus XLS, ODBC, etc.

weltweite 
GfK-Karten

Online-Karten

Vereinfachte Bedienung durch 
moderne Ribbon-Menüs

Ausgewählte Neuerungen in RegioGraph 2017 und 2018: 

�� Finden Sie sich schneller zurecht. Das neue User Interface gruppiert alle 
Tools aufgabenzentriert im Menüband. 

�� Auto-Gruppierung von Merkmalen: Heben Sie die wichtigsten Merkmale 
hervor und fassen alle anderen als ‚Sonstige‘ zusammen. 

�� Zuordnung und Darstellung von Key-Accounts: Verknüpfen Sie Standorte, 
die nicht im zugewiesenen Gebiet liegen, über eine Tabellenzuordnung. 

�� Zonen standort-individuell berechnen: Statt einheitlicher Fahrradien 
können die Zonengrößen jetzt als Standorteigenschaft individuell  
erstellt und angezeigt werden.

�� Die neu gestaltete Diagrammfunktion bietet zahlreiche neue Optionen 
wie das Darstellen von mehreren Datenreihen in einem Diagramm, uvm.  

�� Arbeiten sie mit den aktuellen Luftbildern von Bing.

ANALYSIEREN SIE STANDORTE VON 
UNTERWEGS – MIT REGIOGRAPH ONLINE 
„RegioGraph Online“ ist eine neue Onlineappli-
kation, die unsere Geomarketing-Software er-
gänzt und es Ihnen und Ihrem Team ermöglicht, 
über einen Webbrowser von überall gleichzeitig 
auf Ihre Karten und Daten zuzugreifen. So 
können Sie schnell und flexibel Umfeldinfor-
mationen für eine beliebige Adresse abfragen, 
mit bestehenden Standorten vergleichen und 
die Ergebnisse mit Ihren Kollegen teilen. Das 
„private Cloud“-Konzept stellt dabei sicher, 
dass Ihre Daten zu jeder Zeit geschützt auf 
dem hauseigenen Server liegen.

Erfahren Sie mehr unter: 
www.regiograph.de/online
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Kontaktieren Sie uns:
T +49 7254 777273
info@zim-tec.de

© GfK 2018

www.gfk.com	 GfK. Growth from Knowledge

Über GfK 
GfK steht für zuverlässige und relevante Markt- und Verbraucherinformationen. Durch sie hilft das Marktforschungsunternehmen seinen Kunden, 
die richtigen Entscheidungen zu treffen. GfK verfügt über langjährige Erfahrung im Erheben und Auswerten von Daten. Rund 13.000 Experten 
vereinen globales Wissen mit Analysen lokaler Märkte in mehr als 100 Ländern. Mithilfe innovativer Technologien und wissenschaftlicher Ver-
fahren macht GfK aus großen Datenmengen intelligente Informationen. Dadurch gelingt es den Kunden von GfK, ihre Wettbewerbsfähigkeit zu 
steigern und das Leben der Verbraucher zu bereichern. 

Leichter Einstieg
Für den optimalen Einstieg in die Arbeit mit 
RegioGraph bieten wir neben einer kostenlosen 
Kundenhotline auch Schulungen an. 

*	Preise gelten für SingleUser-Inhouse-Lizenz bei Abschluß eines Abonnements für drei Jahre zzgl. gesetzlicher MwSt. und Versandkosten. 
	 Es gelten die Lizenzbedingungen und AGBs von GfK GeoMarketing (www.gfk-geomarketing.de/lizenzen).

ANALYSE PLANUNG STRATEGIE ONLINE

RegioGraph Analyse bietet  
detaillierte Regional- und Markt-
analysen in Marketing, Controlling 
und Marktforschung.

RegioGraph Planung enthält zu-
sätzlich intelligente Werkzeuge zur 
Gebietsplanung, zur straßengenauen 
Kundenanalyse und zur Optimie-
rung von Servicestrukturen. Clevere 
Reportings schaffen dabei maximale 
Transparenz.

RegioGraph Strategie bietet 
Standort- und Expansionsplanern 
darüber hinaus starke Tools zur 
Standortbewertung nach Erreich-
barkeit, Potenzial im Einzugsgebiet, 
Wettbewerb, etc.

RegioGraph Online ermöglicht einem 
Team von Standortplanern gleichzei-
tig über einen Webbrowser schnell 
und flexibel Umfeldinformationen für 
potenzielle Standorte abzufragen, mit 
eigenen zu vergleichen und Ergeb-
nisse mit Kollegen online zu teilen.

Basisversion
zusätzlich zu allen Inhalten  
von RegioGraph Analyse

zusätzlich zu allen Inhalten  
von RegioGraph Planung

kundenindividuelle  
Konfiguration

Landkarten und Kaufkraft für  
D-A-CH oder Land nach Wahl

vielfältige Analyse- und  
Darstellungsmöglichkeiten

NEU ab Version 2018:
Neues User Interface 

Auto-Gruppierung von Merkmalen

Verknüpfung von Key-Account 
Strukturen und Gebietszuord-
nungen

Erweiterte Tabellenbearbeitung 
und -verknüpfung in der  
Entwurfsansicht 

professionelle  
Gebietsplanungswerkzeuge

adressgenaue Geokodierung

ausführliches Reporting z.B. zum 
Vergleich von Planungsszenarien

Gridlayer zur Auswertung  
feinräumiger Daten 

Einbindung von Online-Karten  
und Luftbildern von Bing

NEU ab Version 2018: 
Standortspezifische Fahrradien 
berechnen 

Standortbewertung mit Gravitations- 
modell (auch unter Wettbewerb)

Modus zur straßenabschnitts-
genauen Analyse und zum Reporting 
von Mikrodaten 

WebViewer-Export für die Ansicht  
im Browser

NEU ab Version 2018: 
adressgenaue Gewerbepotenziale 
jetzt auch für viele weitere euro-
päische Länder verfügbar

Einsatz in Deutschland sowie vielen 
weiteren europäischen Ländern

Einbindung von Unternehmensdaten 
und GfK-Statistiken zur Soziodemo-
graphie, Zielgruppen, zum Handels-
umfeld und dem Wettbewerb

interaktives Dashboard zur  
Darstellung von Daten

Einzugsgebiete nach Fahrradius

Multi-User-fähig mit browser- 
basiertem Zugriff

„private Cloud“-Konzept: Daten 
liegen auf hauseigenem Server

ab 750,- €* ab 2.000,- €* ab 3.750,- €* auf Anfrage

Wählen Sie Ihre RegioGraph-Version! NEU

Ausgezeichnet von Partner vonMit Karten vonMit Daten von
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